以高品质打造伊犁中支销售

伊犁中支党跃荣自2009年从人保加盟天安伊犁中支，成立了开发区团队，她在全面维系原有业务的同时，不断拓展新业务，保费规模不断创新高，自开发区团队成立以来，公司领导非常关注这支队伍的建设与发展，寄厚望于开发区团队，希望开发区团队能成为伊犁中支销售团队的一面先进旗帜。期间，有同业许以各种优惠待遇争相拉拢，始终不为所动，她认为天安保险伊犁中支在做人做事方面比别的同业做得好，在天安干的舒心有奔头，家住得离公司职场较远，为了节省时间，她长期坚持中午为属员做午饭，团队的凝聚力非常强，俗语说“打铁还需自身硬”，作为一个销售团队，主管首先要懂得销售，在业务拓展上的不断成功，使这支销售队伍的方向感、归属感特别清晰，员工自信度很高，逐渐养成了"要么不出手，出手就拿下"的英勇气概。带领的团队士气高昂，充满朝气和活力，在今年伊犁财险业保费普遍下滑的严峻形势下，她主动出击，扩大营销范围，截止到目前，已实现保费收入300余万元，为伊犁中支各部门作出了榜样，成为名副其实的伊犁中支第一销售团队，已成为伊犁保险业的一道亮丽风景，为天安保险伊犁中支赢得了荣誉。
